
Gestione Gestione MagazzinoMagazzino
Terabit 



InformazioniInformazioni GeneraliGenerali

Gestione Magazzino Ricambi

Il software è’ stato sviluppato specificamente 
per le aziende che commercializzano ricambi

In particolare sono presenti le interfacce per lo 
scambio dei dati tra la concessionaria e la CNH

Particolare attenzione è stata rivolta alla:

� semplificazione dell’interfaccia utante
� ottimizzazione delle scorte di magazzino



InformazioniInformazioni GeneraliGenerali

Caratteristiche principali:

� Ottimizzazione delle scorte di magazzino
tramite il calcolo automatico della scorta minima                                 
e le statistiche sugli articoli poco movimentati

� Collegamenti tra articoli equivalenti di diverse marche
� Comparazione prezzi di acquisto da altri fornitori
� Gestione sostituente/sostituito
� Griglia sconti automatici per fasce di clienti e classi di sconto
� listini esterni per i maggiori fornitori per:

– aggiornamento automatico dei prezzi di vendita 
– visualizzare automaticamente le informazioni del listino  quando si cerca 

un codice non presente a magazzino

� Fatturato per periodo e per cliente, con raffronto tra i vari anni



Informazioni GeneraliInformazioni Generali

� Specifico per New Holland:
– invio ordine direttamente sul dealer portal;
– aggiornamento prezzi dal cd del listino PPL
– ricerca di un articolo automaticamente su PARTS LOCATOR
– Caricamento del proprio stock di magazzino su            

PARTS LOCATOR
– statistiche richieste dagli ispettori
– collegamento con PAL e OPC



� Una diminuzione delle scorte di magazzino di 100.000 € significa 
avere 100.000 € in più a disposizione

� Fornire un buon servizio ai clienti comporta avere un grande stock
� Tenere un piccolo stock può ridurre il servizio fornito al cliente

� Un buon software di gestione Magazzino deve raggiungere il miglior compromesso 
tra queste due esigenze, intervenendo su più fronti:

– Considerare le statistiche di vendita per calcolare la scorta ottimale da tenere in magazzino
– Individuare gli articoli obsoleti per cercare di venderli prima possibile, magari con 

campagne promozionali (vedi Curva ABCDE più avanti)
– Utilizzare strumenti come il PARTS LOCATOR, e quindi caricare on line il proprio stock

� Un articolo obsoleto tende a diventare sempre più obsoleto,                              
quindi è importante controllare spesso la salute del magazzino,         
e lo strumento di analisi deve essere semplice ed immediato

Ottimizzazione delle Scorte di MagazzinoOttimizzazione delle Scorte di Magazzino



Clienti / FornitoriClienti / Fornitori
Un cliente può essere trovato in modo semplice ed immediato,    
tramite parte della ragione sociale o della partita iva, o per città o provincia

Per ciascuno        
si può:

� Avere il fatturato, 
anche raffrontato 
per vari anni

� Avere l’elenco 
della merce 
acquistata

� Visualizzare le 
scadenze 
relative

� Associare 
immagini

� Inviare email
� Visitare il sito



Clienti / FornitoriClienti / Fornitori

Informazioni 
per ciascun cliente

E’ anche possibile associare 
immagini relative al cliente e 
all’azienda

Invia email al cliente

Apre il sito del cliente

Quota detenuta del fatturato 
del cliente

Raffronto Fatturato
per vari anni



Macchine VenduteMacchine Vendute
� Ricerca macchina per modello, telaio, cliente, data di consegna
� Dati della macchina
� Interventi effettuati sulla macchina



Magazzino Magazzino -- ArticoliArticoli
Campi di ricerca

Filtro Fornitore



Magazzino Magazzino –– Informazioni ArticoloInformazioni Articolo
�Va al sostituente

�Va al sostituito



Magazzino Magazzino –– Informazioni ArticoloInformazioni Articolo



Report ArticoliReport Articoli



Statistiche MagazzinoStatistiche Magazzino
� Dato un fornitore,          

si ottiene               
l’elenco degli articoli                        
che il software consiglia 
di ordinare

� In presenza di 
campagne promozionali,          
si può ottenere l’elenco 
per certe famiglie di 
ricambi,                  
anche non sotto scorta

� Proposta Automatica di Ordine a Fornitore



Statistiche MagazzinoStatistiche Magazzino
Acquistato / Venduto
per Fornitore

Informazioni sulla giacenza 
per fornitore

Variazione del magazzino 
per fornitore



Fatturato e utile 
per mese

Variazione 
giacenza 
di magazzino 
per mese

Acquistato / Venduto per mese

Statistiche MagazzinoStatistiche Magazzino



La giacenza di 
magazzino viene 
suddivisa in categorie 
a seconda della 
movimentazione

Gli articoli che non si 
vendono più tendono 
a diventare sempre 
più obsoleti

Quindi conviene  
conoscerli, magari 
venderli con 
campagne 
promozionali

Statistiche MagazzinoStatistiche Magazzino
Curva ABCDE Fornisce una vista 

sintetica della salute 
del magazzino



Documenti di VenditaDocumenti di Vendita
� Statistiche
� La stampa può essere 

inviata direttamente via 
email 

� Ricerca e ordinamento 
per numero, cliente, 
importo

� Menu contestuale del 
documento corrente

� Elenco di tutta la merce 
acquistata dal cliente 
selezionato

� Immagini associate al 
documento

� Documenti associati a 
quello selezionato 
(preventivo, ordine, 
Fattura, ...)

� E’ possibile visualizzare 
direttamente i    
documenti associati

� Tipi di documento di Vendita



La gestione dei documenti di acquisto è analoga ai documenti di vendita

Documenti di AcquistoDocumenti di Acquisto



� Tipo documento: Fatture Immediate e Differite

Statistiche Documenti

� Tipo di grafico: Fatturato Mensile – Raffronto Vari Anni

� Report



� Quando si vende un articolo, il software è in grado di effettuare automaticamente lo 
sconto in base ad una griglia predefinita, tenendo conto di:

– Classe di sconto dell’articolo
– Categoria del cliente

Griglia Sconti automatici

� Classi di Sconto

� Concessionaria
� Categorie di Clienti

� Sconto da applicare per articolo in classe di sconto J 
e cliente in categoria 2



Gestione PreventiviGestione Preventivi
� Una buona gestione dei preventivi è estremamente importante
� Il preventivo rappresenta una intenzione di acquisto di beni o servizi, e deve 

quindi essere seguito con attenzione in tutte le sue fasi 
� E’ quindi importante che il software permetta di classificare i preventivi in base 

allo stato di avanzamento e in base all’importanza del preventivo

� Ordinamento anche per importanza
� Filtro per stato di avanzamento

� E’ anche importante avere uno strumento (agenda) che ci ricordi quando 
ricontattare il cliente (vedi CRM)



Flusso dei DocumentiFlusso dei Documenti
� Per portare a termine una vendita, spesso occorre emettere diversi documenti 

(Preventivo, Ordine Cliente, DDT, Fattura Differita, eventualmente Nota di 
Credito).

� Il software permette di creare automaticamente i documenti che derivano da 
un altro, evitando di inserire più volte le stesse informazioni



ScadenziarioScadenziario
� Le scadenze vengono generate dai documenti (acquisto o vendita)
� Filtri
� Dalla scadenza si può visualizzare il documento relativo
� Si può inviare una email di sollecito al cliente con un click



Assistenza ed Aggiornamenti del SoftwareAssistenza ed Aggiornamenti del Software

� Sia il software che gli archivi sono oggetto di aggiornamenti, effettuati 
tramite internet

� Il software viene aggiornato 
– per l’aggiunta di nuove funzionalità

– in seguito a modifiche da parte di CNH di OPC, PPL, Parts Locator

� Il listino prezzi viene aggiornato 
– dal CD inviato dalla CNH

� L’assistenza al software viene eseguita dalla Terabit tramite Internet



Come contattarciCome contattarci

Terabit s.a.s.
� Internet: www.terabit-sas.it
� Email: info@terabit-sas.it
� Tel: +39 090 9385126
� Fax: +39 090 9384787 
� Indirizzo: Via Nazionale, 168/A      

98040 Giammoro ME - ITALY


